
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

◆小売店・公的機関・大手企業に「ＰＯＰ学（ＰＯＰな経済学）」「手描きＰＯＰ」「ＰＯＰ

ブランディング」の実践ノウハウを伝授。大学や専門学校講師、ＰＯＰ検定の技能審査専門

委員を務める。チームＰＯＰジャパン™のプロデューサーとしても知られる存在。年間１５０

回を超える講演活動は口コミで全国拡大中。これまでに３千社以上の支持を獲得し、海外講

演も。著書「繁盛店が必ずやっているＰＯＰ 最強のルール」（ナツメ社）は第１０刷！ＤＶＤの

発売や、ｅラーニングで全国にノウハウをネット配信している。 

◆「ＰＯＰスター」の愛称で、新聞・雑誌等メディアへの執筆活動やテレビ出演など多数。近著「た

った１行で繁盛店に変える！つい買いたくなるＰＯＰの極意」（実業之日本社）は、企業の社長からア

イドルまで幅広い層に読者がいる。 

 



コンサルティングサポート 

〔メニュー〕 
上記エコノミー・ビジネスクラスに加えて 

（７）相談対応（重点商品以外も） 

（８）視聴率がとれるＰＯＰコンテンツづくり 

（９）コンテンツ戦略会議を設置（年４回） 

           ※交通費、宿泊費別途 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

取組むスタッフのサポート 

〔メニュー〕 
上記エコノミークラスに加えて 

（４）一番働くＰＯＰにレバレッジをかける 

     【☆】キャッチコピー（年４回更新） 

（５）会員サイトへのパスワード提供 

（６）ＰＯＰをツールに「売り方」の研究会 

（年４回、うち１回は経営者会） 

☑ これまでの広告・販促に不満をもっている！ 

☑ 消費税８％になってから売上げダウンに悩んでいる！ 

☑ この１年、ＰＯＰに関して一度も専門家の診断を受けていない！ 

☑ ビジネスにレバレッジをかけ、マンネリから脱したい！ 

☑ 好調の波に乗っており、今のうちに次の一手を講じたい！ 

 

一番働くＰＯＰのサポート 

〔メニュー〕 
（１）一番働くＰＯＰをプラットフォーム掲載 

    【☆】キャッチコピー（年１回更新） 

（２）重点商品１点の相談対応 

（３）ＰＯＰコンテスト出場権提供 


